JAHRE

1967-2017

Licht ist unser Element, motivierte Mitarbeiter unser Fundament und Neugier unser Antrieb. Mit mehr als

400 Angestellten weltweit entwickeln, produzieren und vertreiben wir optische Messtechnik fiir Forschung

und Industrie. Ob Automotive, Raumfahrt, Medizin, Mikrosysteme oder Maschinenbau - unser Know-how

ist branchenuibergreifend gefragt.

Im Geschéftsbereich Optische Messsysteme suchen wir fiir den Vertrieb International Sie als

Vertriebsingenieur (m/w)

lhre Aufgaben:

Vertrieb unserer Laser Doppler Vibrometer an Kunden
aus den Bereichen Automobilindustrie, Luft- und
Raumfahrt u.a. im europaischen Ausland und weltweit
Betreuung der regionalen Vertriebsbiros und
Niederlassungen

Mitarbeit bei der Businessplanung, Forecast-Pflege,
Aufbau von Kundendatenbanken

Erstellung von vertriebsunterstiitzenden Materialien
Regelmadlige Vertriebsmeetings, Kundenprasentati-
onen und Geratevorflihrungen gemeinsam mit den
regionalen Représentanten
Wettbewerbsbeobachtung und Ausarbeitung lokaler
Strategien

Teilnahme an internationalen Messen, Kongressen und
regionalen Verkaufsveranstaltungen

Die Stelle ist unbefristet und ab sofort zu besetzen.
Interessiert? Dann freuen wir uns auf lhre aussagekréftige Bewerbung. Bitte richten Sie diese unter Angabe lhres
Gehaltswunsches und des frihestmdglichen Eintrittstermins mit der Kennziffer 177-OM-006 an:

Polytec GmbH, Polytec-Platz 1-7, 76337 Waldbronn,

Tel: +49 7243 604-0, personal@polytec.de

lhre Voraussetzungen:

Sie haben Ihr Hochschulstudium in einem natur-
wissenschaftlich-technischen Bereich erfolgreich
abgeschlossen

Sie bringen Erfahrung im Vertrieb erklarungsbedrfti-
ger Produkte mit

Ideal sind erste Berufserfahrungen in der Messtechnik
Die englische Sprache beherrschen Sie in Wort und
Schrift, weitere Fremdsprachen waren ein Vorteil

Sie verfligen Uber die notwendige Reisebereitschaft,
interkulturelle Kompetenz und erste Auslandserfahrun-
gen runden Ihr Profil ideal ab

Beratungskompetenz und Kundenorientierung
bringen Sie ebenso mit

www.polytec.de




